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Schon fur 2022 bewerben

Die Stadtwerke GieBen sind einer der groBten Ausbil-
dungsbetriebe in der Region. Was aber noch viel wichti-
ger ist: Wer bei den SWG lernt, bekommt einen optimalen
Start ins Berufsleben. Wie fundiert die Stadtwerke Gieen

In diesen Berufen
bilden die SWG aus

e Anlagenmechanikerin/Anlagenmechani-
ker in Anlagenbau, Instandhaltung und

Rohrsystemtechnik

o Elektronikerin/Elektroniker fir Betriebs-

technik

e Fachangestellte/Fachangestellter fiir

Baderbetriebe

o Fachinformatikerin/Fachinformatiker fiir

Systemintegration
o [ndustriekauffrau bzw. -mann

o Kraftfahrzeugmechatronikerin/
Kraftfahrzeugmechatroniker

junge Menschen auf
ihre kiinftigen Aufga-
ben vorbereiten, lasst
sich unter anderem
daran erkennen, dass
viele hier ansé&ssige
Unternehmen das
Know-how der SWG
nutzen und ihre Aus-
zubildenden in die
Lahnstrafe schicken.
Ausbildung fiir ande-
re ist aber natirlich
nur ein nachgeordne-
ter Antrieb. Denn fir
die spannenden, aber
auch immer kom-
plexeren  kiinftigen
Aufgaben brauchen
die SWG kompetente
Fachkrafte, speziell im

technischen Bereich. Was liegt da né&her, als junge Leute
von Beginn an mit der Materie vertraut zu machen. Ge-
nau damit fangen die SWG wieder am 1. August 2022 an.
Und schon jetzt ist es mdglich, sich fiir einen Ausbildungs-
platz zu bewerben. Die Wahrscheinlichkeit, etwas fiir die

eigenen Interessen zu finden, ist grof3. Denn bei den SWG
stehen fiir die ndchste Ausbildungsrunde sechs Berufe zur
Wahl (siehe Kasten). Was genau sich hinter den bisweilen
komplizierten offiziellen Bezeichnungen verbirgt, kénnen
sich Interessentinnen und Interessenten auf der Website
der SWG in kurzen Filmen anschauen.

Unter www.stadtwerke-giessen.de/ausbildung findet sich zudem
der Link zu einem Portal, das eine direkte Bewerbung erméglicht.

Ein Klick auf die jeweils ausgeschriebene Ausbildungsstelle fuhrt

zu allen wichtigen Informationen — wie etwa den Zugangsvoraus-

setzungen.

Ubrigens: Die SWG sind in Sachen Ausbildung auch auf Instagram
unterwegs. Einfach mal reinschauen und sich inspirieren lassen:
www.instagram.com/swg.karriere

So erreichen Sie die SWG bis auf Weiteres
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Die aktuellen Offnungszeiten
finden Sie im Internet unter
www.stadtwerke-giessen.de

24 Stunden erreichbar
Telefonzentrale 0641 708-0
Storungsmeldungen
08002302110*
Gasnotrufnummer
08002302112*

Zentrales Fax 0641 708-3387
info@stadtwerke-giessen.de
www.stadtwerke-giessen.de

® SERVICENUMMER

08002302100*

Stadtwerke GieBen AG
LahnstraBe 31, 35398 GieBen
oder Postfach 100953,
35339 GieBen

Offentlichkeitsarbeit

Telefon 0641 708-1574
Fax 0641 708-3127

WhatsApp 0151 15213066

* kostenfrei aus dem dt. Festnetz und

allen dt. Mobilfunknetzen. Die Service-

nummer ist montags bis freitags von
8 bis 18 Uhr erreichbar.

IMPRESSUM

Stadtwerke GieBen AG
LahnstraBe 31, 35398 GieBen
Telefon 0641 708-0

Redaktion: Ulli Boos (verantwortlich)

in Zusammenarbeit mit Frank Melcher,
trurnit Gruppe, Putzbrunner StraBe 38,
85521 Ottobrunn

Layout: Verena Heisig

Druck: Evers-Druck GmbH, Ernst-Glinter-
Albers-StraBe 13, 25704 Meldorf
Titelbild: Frank Melcher — trurnit

®
MIX

Papier aus verantwor-
tungsvollen Quellen
FSC

wsscog  FSC® C115061

(6 Klimaneutral

Druckprodukt
ClimatePartner.com/11599-2102-1001

02 - elahn 02.2021



Kunst in Containern

Das Kiinsterkollektiv 3Steps sorgt mit dem
Projekt quARTainer fiir Aufsehen in der
Szene. Dabei sind die ungewdhnlichen
Ausstellungsraume nur die Spitze des Ideen-
Eisbergs. elahn hat die Macher hinter dem
wegweisenden Projekt besucht.

E-Revolution

Mit ihrer Marke E-Revolution gehen die SWG
das Thema E-Mobilitdt ganzheitlich an. Aufein-
ander abgestimmte Angebote erleichtern den
Umstieg auf die Mobilitdt der Zukunft.

02.2021

SERVICE

Warme direkt:

die komfortable Heizldsung
Nachgefragt: Welche Vorteile
bietet ein SEPA-Mandat?

BUS UND BAD

OPNV: Big-Data-Anwendung
verbessert das Angebot
GieBener Béader: Mehr
Schwimmkurse als je zuvor

- 14

DRACHENHOHLE

Ein Bild sagt mehr als 1000 Worte
Womit wird gemalt?
Fabius malt am Himmel

GEWINNSPIEL

Hochwertige Akkuschrauber von
Bosch zu gewinnen

Alle Informationen aus einer Hand

Seit Anfang Mai gibt es in GieBen nur noch eine
RMV-Mobilitdtszentrale. Die SWG und die VGO
haben sich entschieden, die bislang getrennten
Informationsstellen zusammenzulegen. Fir
Fahrgéste ergeben sich daraus keinerlei Ein-
schrankungen. Im Gegenteil. Gleich um welche
Linie es sich dreht — in der Stadt oder im Land-
kreis —, die Mobilitdtszentrale im SWG-Kunden-
zentrum am Marktplatz ist immer die richti-
ge Adresse. Auch der gewohnte Service bleibt
bestehen - von der Fahrplanauskunft Giber die
Beratung zur individuell glinstigsten Zeitkar-
te und deren Verkauf bis zum Freizeittipp. Die
RMV-Mobilitatszentrale GieBen ist von Montag
bis Freitag jeweils von 9 bis 18 Uhr gedffnet. Wer
mochte, kann das Beratungsteam in diesen Zei-
ten auch anrufen: 0641-7081400.

AKTUELL

2B KT i s
Mg 1

 —a
[

/
§

y [ %
& S8
Koty

R

Jetzt umstellen

Das Klimapaket der Bundesregierung sieht
den Einbau von Olheizungen nur noch unter
bestimmten Voraussetzungen vor. Und der in-
zwischen fallige CO,-Preis macht das Heizen
mit Ol immer kostenintensiver. Folglich ist ge-
nau jetzt der richtige Zeitpunkt, auf Erdgas als
Heizenergietrager umzusteigen. Richtig lukra-
tiv wird dieser Wechsel bei der Modernisierung
alterer Anlagen: Hier spart die Umstellung auf
Erdgas schnell ein Viertel Priméarenergie.

Weil Erdgas-Brennwertgerdte eben diesen Um-
weltvorteil bieten, férdert die Bundesregierung
Heizungssanierungen. Vor allem fiir Hybrid-
16sungen —also Heizungen in Kombination mit
modernen Techniken zur Gewinnung erneuer-
barer Energie, wie zum Beispiel Solarthermie.
Hier erstattet der Staat bis zu 45 Prozent des
Kaufpreises.

750 Euro SWG-Bonus obendrauf

Die SWG wollen ihren Teil zum Klimaschutz
beitragen. Deshalb férdern sie den Austausch
alter Heizungen in Verbindung mit dem Um-
stieg von einem anderen Energietrdger — au-
Ber Fernwdrme - auf Erdgas mit 750 Euro.
Voraussetzung ist ein Gasliefervertrag mit den
SWG. Die gleiche Summe zahlen die SWG fiir
den Umstieg von einem anderen Energietra-
ger — auBer Erdgas — auf Fernwarme. Fiir bei-
de Zuschisse gilt: Anfragen missen bis zum
31. Oktober 2021 eingehen, denn der Férdertopf
ist gedeckelt. Deshalb erfolgt die Zuteilung
nach Eingangsdatum der Anfrage. Es gilt also:
je friiher, desto besser.

Mehr Informationen zum Umstell-Bonus,
@ etwa zu den genauen Bedingungen:

www.energiessen.de/foerderprogramme
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| Dr. Kai H. Krieger, Joachim

Pitt und Dr. Uwe H. Krieger
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(von links, hier noch in ihrem =

alten Studio) haben sich als
Street Artists einen Namen
gemacht. lhre Bilder zieren
zahlreiche Gebaude in der
Region und weit dartiber
hinaus.




VORGESTELLT

Die etwas andere Galerie

Kunst braucht Raum. Den schafft das Klnstlerkollektiv 3Steps. Mit dem
pandemietauglichen Projekt quARTainer und einem neuen Kunstlerhub.

Freitagmittag im GieBener Gewerbegebiet
Margaretenhiitte. Am Kran eines Lkw héangt
ein dunkelblauer 20-FuB3-Container. ,Noch ein
paar Zentimeter hierher”, ruft ein junger Mann.
Gefolgt von einer zeigenden Geste und einer
weiteren Anweisung: ,Dreh ihn noch ein biss-
chen nach links.” Sein Kollege — genau genom-
men sein Zwillingsbruder — quittiert kurz mit
L,alles klar® und stemmt sich gegen eine Ecke.
Wenige Sekunden spater landet der rund vier
Tonnen schwere Stahlkoloss punktgenau auf
den fiir ihn vorbereiteten Betonfundamenten —
direkt neben einem schon platzierten Contai-
ner. Noch einmal nachmessen. Passt exakt.
Offenbar arbeiten hier versierte Fachleute.

Eher nicht. Kai und Uwe Krieger sind zwar
echte Macher, hatten bis dato aber mit Fracht-
containern noch nichts zu tun. Denn als Street
Artists malen sie Graffitis und Murals. Bei
Letzterem handelt es sich um Bilder auf Wan-
den oder Fassaden, bei denen die Kiinstler die
architektonischen Gegebenheiten in das Motiv

Kunst fordern

Fir ihre quARTainer brauchen die Macher
noch rund 15000 Euro. Wer das wegwei-
sende Kunstprojekt unterstlitzen méchte,
kann einen von 60 gestalteten Pflaster-
steinen erwerben (siehe Bild iiber der Uber-
schrift). Sie lagen dort, wo jetzt die Contai-
ner stehen. Die Unikate mit verschiedenen
Motiven kosten zwischen 160 und 500 Euro
und sind direkt bei den Kiinstlern erhaltlich.
Bestellung der quARTainer-Steine und Infos
dazu gibt's auf www.quartainer.com

integrieren. Mit ihrem ganz eigenen Stil schaf-
fen die Krieger-Briider Werke auf hochstem
Niveau. Zusammen mit ihrem Schulfreund
Joachim ,Joe" Pitt bilden sie das Kiinstlerkollek-
tiv 3Steps, das schon jede Menge Preise gewon-
nen hat, mit zahlreichen Projekte beauftragt
wird und inzwischen international bekannt ist.

Corona als Ausloser — aber nicht nur

Dass sie sich jetzt mit Containern beschafti-
gen, in denen tblicherweise Waren iiber die
Weltmeere schippern, hat einen ganz prakti-
schen Ursprung: Um ihr neues kiinstlerisches
Domizil — eine Halle in der Margaretenhiitte
Ecke Hiittenweg so auszubauen, wie es ihnen
vorschwebt, mussten die Briider sie leer rdu-
men. ,Ich hatte die Idee, alles fiir die Dauer der
Umbauarbeiten in einem 20-FuB3-Container di-
rekt vor der Halle einzulagern®, erzahlt Kai Krie-
ger. Dann kam Corona, der Lockdown und da-
mit die SchlieBung von Museen und Galerien.
,Kunst war von heute auf morgen quasi nicht
mehr zu sehen’, erinnert sich sein Bruder Uwe.
Diese schwierige Situation forderte wieder das
Macher-Gen der Zwillinge heraus. Ihr Ansatz:
Wenn schon einmal ein Container dasteht,
lassen sich doch vielleicht auch ein zweiter
und ein dritter beschaffen und so herrichten,
dass sie als Ausstellungsflache dienen kénnen.
Gedacht, gesagt, getan. Kurze Zeit spater stand
das Konzept fiir das Projekt quARTainer, fiir
das die Kriegers stolze 18000 Euro Férderung
aus dem Landesprogramm ,Hessen kulturell
neu erdffnen” erhielten. Der auBergewdhnli-
che Name kombiniert die Begriffe Quaranténe,
Container und Art — das englische Wort fiir
Kunst. Bei quARTainer handelt es sich also um
eine pandemietaugliche Alternative, um Kunst

MaBarbeit: Die unteren Container missen exakt
auf den Fundamenten stehen, damit sie die Last des
oberen tragen kénnen.

zu prasentieren. Deshalb lassen sich zwei der
drei Container auf der Langsseite 6ffnen. ,Hier
entfernen wir die Tiiren und bauen Glas ein’,
kiindigt Uwe Krieger an. Was es erméglicht, die
Kunstwerke von auf3en zu betrachten — also an
der frischen Luft.

Bilder und Skulpturen in einem Container
auszustellen, ist an sich schon ein gewagtes
Unterfangen. Noch dazu inmitten von Gewer-
bebetrieben und Bahngleisen. ,Der Standort
ist genau richtig”, wei3 Kai Krieger. Wir liegen
nur ein paar Hundert Meter von der Lahnaue
entfernt. Das macht uns zu einem tollen Ziel
fiir viele, die am Fluss spazieren gehen oder Rad
fahren.” Davon abgesehen sind die quARTai-
ner fir Kunstinteressierte auf der Durchreise
schnell und einfach zu Fuf3 vom Bahnhof er-
reichbar. Fiir Kriegers sind die drei Container
aber erst der Anfang. Etablieren sie sich als Aus-
stellungsflache, sollen weitere dazukommen.
Wir wiirden gern mobile Galerien schaffen, die
kreuz und quer durchs Land reisen’, kiindigt
Uwe Krieger an. Auf diese Weise kdmen Kiinst-
lerinnen und Kiinstler an anderen Orten in -
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den Genuss, ihre Werke einem vergleichsweise
breiten Publikum zu zeigen — obendrein in einer
auB3ergewchnlichen Umgebung.

Mit der Halle, vor der die Container stehen,
haben die Briider GroBes vor. Kai Krieger
nennt es ,Kiinstlerhub®. Soll heiBen: Wo frither
Baugeriste lagerten oder Motorrdder repariert
wurden, entstehen neben zwei Biiros vor allem
Atelier- und Ausstellungsflachen, die Kiinst-
lerinnen und Kiinstler mieten kénnen. Damit
schlieBen Kriegers eine Liicke in der Region.
Zwar wird die Stadt die Feuerwache ebenfalls
in ein Zentrum fir Kunstschaffende umwan-
deln. Der Bedarf an solchen Flachen ist aber
viel gréBer. So gesehen, engagieren sich Kai
und Uwe Krieger fir die Kiinstlerszene im
Umkreis. Wir finden es wichtig, die Region fiir
kreative Kopfe attraktiv zu machen’, bringt es
Kai Krieger auf den Punkt.

Job und Traumberuf

Die Krieger-Zwillinge kénnen von ihrer Kunst
leben. Was an sich nichts Ungewdhnliches
ist. Dass beide nach dem Abitur studiert und
promoviert haben, macht sie dann aber doch
besonders. Speziell, wenn man die Facher kennt,
in denen sie ihre Doktortitel tragen: Wirtschafts-
wissenschaften und Humanmedizin. Weil sie
der Uberzeugung sind, dass Kunst unabhéngig
bleiben muss, verrichten beide einen Teilzeit-
job in ihrem studierten Metier. Kai arbeitet als
Innovationsmanager bei einem Finanzinstitut
und Uwe als Unfallchirurg in der Orthopadie
im Krankenhaus in Lich. Die mit den festen
Anstellungen einhergehende wirtschaftliche
Sicherheit verschafft den Briidern den Frei-
raum, den sie fiir ihren Traumberuf als Kiinstler
brauchen. Und den gehen sie hochprofessionell
an. Was sich an vielen Stellen beobachten l4sst.
Spéatestens mit der Griindung von 3Steps war

klar, dass sie nicht nur das Ziel verfolgen, selbst
Kunst zu schaffen. Fir sie war es immer genau-
so wichtig, anderen eine Plattform zu bieten.
Tatsachlich agiert 3Steps seit jeher als Agentur,
die Kiinstlerinnen und Kiinstler vermittelt. An
Galerien — oder im Fall von Street Artists — auch
an Aufiraggeber. Das ist gdngige Praxis. So darf
das Kollektiv selbst noch in diesem Jahr einen
Raum im Deutschen Luft- und Raumfahrtzen-
trum in Berlin gestalten. Dartiber hinaus hat
sich 3steps auch als Veranstalter von Kunst-
events einen Namen gemacht. Wenn Kriegers
und ihr Kompagnon Joe Pitt zu River Tales ein-
laden, geben sich internationale Street Artists
die Klinke in die Hand. Fiir dieses schon fiinf-
mal gefeierte Kunstfestival erhielt das Kollektiv
offentliche Auszeichnungen und Preise.

Die Kombination aus selbst malen, Agentur-
betrieb und Realisation von Ausstellungen,
Events oder Projekten mdchten die Briider wei-
terentwickeln. Dafiir haben sie neben 3Steps
vor Kurzem das Kinstler-Start-up Hutte38
gegriindet. Ein Prozess, in den Kai Krieger — wie
schon haufig zuvor — sein Know-how als Wirt-
schaftswissenschaftler einbringen konnte. ,Es
ist viel leichter, einen Bankberater von einem
Businessplan zu iberzeugen, wenn man auf

Klassisches Mural: Bild und bauliche Gegebenheiten ergénzen sich — wie bei dieser Unterfiihrung in Wetzlar.
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quARTainer: Im
Oktober soll die
erste Vernissage
in der besondere
Galerie stattfin-
den. Die Arbei-
ten dafir laufen
seit Anfang Juni
auf Hochtouren.
Aktuelle Infos
gibt's auf: www.
quartainer.com

=
=
=
=
h=1
D
=
pes
S
=
=<
i
=
=

Augenhohe kommunizieren kann und genau
versteht, worauf es ankommt", ist er sich sicher.
Im Grunde schaffen sich die Zwillinge mit der
neuen GmbH und dem Kiinstlerhub genau die
Bedingungen, die sie mit 3Steps zum Arbeiten
brauchen. Und um ihren Traum zu leben und
das zu verwirklichen, was sie noch vorhaben.
,Ich will einfach keine coole Idee liegen lassen’,
formuliert Kai Krieger seinen Anspruch, der
sich eins zu eins mit dem seines Bruders deckt.
Aus diesem Grundverstidndnis leiten sie ihre
Mission ab: GieBen zum wichtigen Kunststand-
ort zwischen Frankfurt und Kassel zu machen
und der Stadt ihre Bedeutung in Sachen bilden-
de Kunst wiederzugeben. Tatséchlich haben in
der Vergangenheit viele bekannte Kiinstler hier
Station gemacht. Speziell in Sachen Street Art
war GieB3en ganz vorn dabei. Denn als die Graf-
fiti-Welle Anfang der 1990er-Jahre aus den USA
nach Europa schwappte, sammelten sich die
Sprayer zunichst hier. ,Diese erste Generation
hat uns massiv gepragt”, erzahlt Uwe Krieger.

Mazene gesucht

Mit ihren vielen erfolgreichen Projekten, ih-
rem entstehenden Kiinsterhub und nicht zu-
letzt mit ihren eigenen Werken pushen die drei
Kopfe hinter 3Steps die Kunst in GieBen. Kre-
ativ und leidenschaftlich. Thr Enthusiasmus
fir die Sache geht nicht selten so weit, dass
sie Projekte aus eigener Tasche vorfinanzieren.
Was objektiv betrachtet auf Dauer keine Lo-
sung sein kann. Denn trotz vieler Verdnderun-
gen in der Kunst an sich hat sich eines in den
letzten Jahrhunderten erhalten: Es braucht
Forderer. Ob 6ffentlich oder privat spielt keine
Rolle. Und genau so verhalt es sich auch beim
Projekt quARTainer. Trotz staatlicher Gelder
und der grofziigigen Unterstiitzung eines
ansdssigen Gartenbaubetriebs sowie anderer
Sponsoren sind immer noch 15000 Euro offen.
Oder anders ausgedriickt: Kai und Uwe Krie-
ger suchen dringend Méazene flir ihr auBer-
gewohnliches Kunstprojekt. Welche Mdoglich-
keiten es gibt, steht im Infokasten auf Seite 5.



Beratung?
Buch’ ich online

lhre Kundinnen und Kunden eingehend zu beraten, gehort bei
den Stadtwerken GieBen einfach dazu. Dieser beliebte Service ist jetzt

leichter zuganglich denn je und um einen Kanal erweitert.

Mit fundierten
Beratungen helfen

die SWG seit jeher
dabei, Energie effizient
einzusetzen.

Buchung von
Beratungsterminen —
ob telefonisch,
personlich oder per
Video-Chat: www.
stadtwerke-giessen.
de/onlinetermin
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Ineinem Jahr ohne Pandemie nutzen rund 3000 Kundinnen
und Kunden die Méglichkeit, sich bei den SWG zum Thema
Energie zu informieren. Zu Recht. SchlieBlich fithren die
Tipps der Spezialistinnen und Spezialisten in vielen Fallen
zu splirbaren Einsparungen — beim Energieverbrauch und
bei den Kosten. Die fiir diese fundierten Beratungen noti-
gen Termine lassen sich jetzt bequem online buchen - un-
abhingig von Offnungszeiten. Die neue digitale Option ist
eine Ergdnzung zum bekannten Angebot. Selbstverstand-
lich halten die Stadtwerke GieBen alle anderen, bislang ver-
fligbaren Moglichkeiten zur Terminvereinbarung aufrecht.

Intuitiv mit wenigen Klicks

Fur die Terminvergabe im Netz nutzen die SWG das Tool
ontever, das auch in anderen Branchen zum Einsatz
kommt - etwa in kommunalen Verwaltungen, Arztpraxen
oder im Einzelhandel. Fir die Entwickler des GieBener
Softwarehauses Fabrikig stand eine einfache Bedienung
ganz oben im Anforderungskatalog. Tatsdchlich fithrt das

VORGESTELLT

Programm seine Anwenderinnen und Anwender mit kla-
ren Anweisungen durch die einzelnen Schritte. Kurz vor
dem Abschluss der Buchung fragt das System nach dem
Thema, um das sich die Beratung drehen soll. Denn um die
bestmogliche Qualitdt zu gewdhrleisten, bereiten sich die
Expertinnen und Experten der Energieberatung akribisch
auf jedes Gesprach vor. Und dabei hilft es entscheidend, zu
wissen, worum genau es geht.

In der Bestdtigungsmail, die ontever versendet, befindet
sich eine ICS-Datei. Ein Klick darauf Gibertrégt den Termin
in den eigenen digitalen Kalender. Zum vereinbarten Zeit-
punkt meldet sich dann eine Beraterin oder ein Berater.
Wichtig zu wissen: Aktuell kénnen die SWG pandemiebe-
dingt nur Beratungen auf Distanz anbieten. Aber sobald es
das Infektionsgeschehen zuldsst, finden selbstverstandlich
wieder persénliche Gesprdache im SWG-Kundenzentrum
statt. Die lassen sich dann {iber den gleichen Weg online
buchen.

Beratung per Video-Chat

Ebenfalls im Netz buchbar: die neue Option einer Beratung
via Video-Chat. Natiirlich fragt das Buchungstool auch bei
dieser Form der Beratung nach dem konkreten Thema. Mit
der Bestdtigung kommt dann ein Link, der zum vereinbar-
ten Termin den Zugang zum Chat ermoglicht.

Zugegeben - ein Video-Chat erweist sich speziell dann als
niitzlich, wenn Abstand geboten ist. Aber auch unter vél-
lig normalen Bedingungen ergibt ein Video-Chat Sinn.
Beispiel Modernisierung einer Heizung: Hierfiir brauchen
die SWG-Fachleute hdufig Unterlagen, etwa einen Plan. Per
Video-Chat lasst sich solch ein Dokument einfach teilen -
etwa mit der Kamera des Smartphones. Ebendieses Prinzip
ist zudem dabei hilfreich, die Situation im Keller zu beurtei-
len. Denn wer mit einem mobilen Endgerét an einem Chat
teilnimmt, kann sein Gegeniiber durchs ganze Haus mit-
nehmen und einfach zeigen, was in Worten schwer zu er-
klaren ist. Natilrlich verstehen die SWG die Chats lediglich
als sinnvolle Ergdnzung und nicht als potenziellen Ersatz
fir das personliche Gesprach. Denn spatestens, wenn es
wirklich ernst mit einer Heizungsmodernisierung wird,
fihrt um den Besuch und eine Bestandsaufnahme durch
die SWG vor Ort kein Weg herum.
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So klappt's mit

REVOLUTION
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der E-Mobilitat

Um die gesteckten Klimaschutzziele zu erreichen, braucht es unter anderem massive Verande-
rungen im Verkehrssektor. Dazu leisten die SWG einen aktiven Beitrag: Sie betrachten das Thema
ganzheitlich und machen den Umstieg auf elektrische Mobilitat attraktiv. Mit der E-Revolution.

Die Verkehrswende in Deutschland ist beschlossene Sache.
Einige Experten gehen in ihren Szenarien davon aus, dass
sich der Abschied vom fossilen Brennstoff schon 2030 voll-
ziehen kénnte. Auch die Technologiefrage scheint geklart.
Denn die Bundesregierung und mit ihr viele groBe Her-
steller setzen auf batteriebetriebene Elektroautos. So weit,
so gut.

Wer sich aber einmal genauer mit der Materie befasst, stellt
schnell fest, dass der Umstieg auf ein E-Auto nicht mit der
Anschaffung erledigt ist. Es gilt, viele Fragen zu beantwor-
ten —nach der Herkunft des Stroms etwa oder wie er in die
Akkus gelangt. ,Das Thema E-Mobilitdt erweist sich als
extrem komplex. Deshalb gehen wir es ganzheitlich an’,
erklart Ulli Boos, Leiter Marketing bei den Stadtwerken
GieBen, und verweist auf die E-Revolution. In dieser Marke
fihren die SWG die ganze Welt der Elektromobilitit zu-
sammen. Denn damit die E-Mobilitét ihr ganzes Potenzial
in puncto Klimaschutz entfalten kann, braucht es fiir den
Antrieb umweltfreundlich erzeugten Strom — idealerweise
aus einer eigenen Anlage. Und eine Wallbox, tiber die der
Okostrom schonend in die Akkus gelangt. Fiir all das bieten

B
]
b

die SWG in der E-Revolution attraktive Losungen, die sich
individuell auf die Bediirfnisse der Menschen in der Region
zuschneiden lassen. Ergdnzt um jede Menge stets aktuali-
sierte Infos zum Thema.

Langst eine echte Alternative

Auch dank der attraktiven staatlichen Férderung haben
sich E-Autos langst zur echten Alternative gemausert.
Vor allem Pendlerinnen und Pendler kénnen wirtschaft-
lich profitieren. Speziell bei diesem Einsatzzweck kommt
schnell das Thema Laden ins Spiel. Fir jene, die im eige-
nen Haus leben, erweist sich eine eigene Wallbox meist als
sinnvollste Lésung. ,An diesen Personenkreis richtet sich
das Modul E-Box", fiithrt Ulli Boos aus. Hierfiir haben die
SWG hochwertige Wallboxen des renommierten Herstel-
lers Mennekes im Angebot. Drei der sechs verfiigbaren
Modelle erfiillen die Anforderungen fiir die groBziigige
staatliche Férderung. Eines bieten die SWG nicht nur zum
Kauf, sondern alternativ zur Nutzungsiiberlassung tiber
48 Monate an. Selbstverstandlich ist bei den SWG auch der
richtige Treibstoff erhéltlich. ,GieBener Griinstrom Plus
und GieBener Griinstrom Plus Drive erfiillen alle Vorga-
ben fir die Férderungen’, erkléart Ulli Boos.

Je nach Situation kann es finanziell sinnvoll sein, Teile des
benotigten Stroms — ob fiir das Auto oder den Haushalt -
selbst zu produzieren. Mit E-Dach ertffnen die SWG die
Moéglichkeit dafiir. Hinter diesem Modul der E-Revolution
verbergen sich individuell geplante und damit auf den
personlichen Bedarf zugeschnittene Photovoltaikanlagen
(PV-Anlagen). ,Unser E-Dach ist ein idealer Weg zur eige-
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Thine!

Die E-Tanken-App
macht das Laden
einfach und komfor-
tabel. Darlber hinaus
sorgt sie fr maximale
Transparenz in Sachen
Abrechnung.

nen PV-Anlage ohne hohe Investitionen®, weif3 Ulli Boos.
Auch weil die SWG das Sonnenkraftwerk nicht nur zum
Kauf, sondern auch in einem Pachtmodell mit glinstigen
Monatsraten {iber 20 Jahre Laufzeit anbieten.

E-Speicher dient als optimale Ergdnzung zu E-Dach. Richtig
dimensioniert, vergréBert eine solche Batterie den Eigen-
verbrauch des selbst produzierten Stroms. Und damit die
Wirtschaftlichkeit des Gesamtsystems. Genau wie bei E-Dach
haben die SWG ein Rundum-sorglos-Paket geschniirt, das
eine eingehende Beratung, die Planung, die Montage sowie
die Inbetriebnahme einschlie3t und auf Wunsch ohne hohe
Einstiegskosten auskommt. Denn auch E-Speicher gibt es
neben dem Kauf als attraktives Pachtmodell mit 20 Jahren
Laufzeit. Ublicherweise liefern die SWG den Stromspeicher
im Paket mit E-Dach. ,Natiirlich kénnen Kundinnen und
Kunden das Angebot auch nutzen, um den Eigenverbrauch
einer bereits bestehenden PV-Anlage zu erhéhen, erganzt
Ulli Boos.

Selbstverstandlich haben die SWG mit ihrer E-Revolution
auch den Ausbau der o6ffentlichen Ladeinfrastruktur im
Blick. Sie bieten Kommunen und Unternehmen alle néti-
gen Informationen, liefern und installieren die Ladesdulen
und betreiben diese auf Wunsch — was auch die Abrech-
nung einschlieft.

Stichwort Abrechnung: Um E-Mobilistinnen und -Mobi-
listen das Leben so leicht wie mdglich zu machen, haben

VOR ORT

die Stadtwerke GieBen zusammen mit ihrem Tochter-
unternehmen smartSTADTwerke das Ladeverbundnetz
E-Tanken ins Leben gerufen. Eine {ibersichtliche App sorgt
fir eine einfache und komfortable Nutzung der ange-
schlossenen 6ffentlichen Ladesdulen. Das praktische Tool
bietet neben der Bezahlfunktion auch eine Ubersichtskarte
mit allen jeweils aktuell verfiigbaren Lademdoglichkeiten
im Verbund.

Weil sich das Thema E-Mobilitdt nicht nur aufs Auto
beschrankt, haben die SWG E-Roller als jlingsten Spross
der E-Revolution eingefiihrt. Dafiir kooperieren die Stadt-
werke GieBen mit dem Schweizer Hersteller Kito. ,Wir
kénnen Kundinnen und Kunden aus der Region exklusive
Sonderpreise fiir einen wirklich attraktiven und hochwerti-
gen Roller bieten®, freut sich Ulli Boos.

Fazit: Mit der E-Revolution erleichtern die SWG den Wech-
sel auf die Antriebsform der Zukunft. Aber nicht nur das.
Speziell die Module E-Dach und E-Speicher diirften auch
fir all jene interessant sein, die (noch) keinen Umstieg auf
ein E-Auto planen, aber etwas fiir ihre personliche Klima-
bilanz tun moéchten. Denn jede klimaneutral erzeugte
Kilowattstunde z3hlt. Ob sie ein Fahrzeug antreibt oder ein
Haushaltsgerat, spielt dabei keine Rolle.

@ Weitere Infos:
www.erevolution.de
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Neue Helzung
leicht gemacht

Alte Heizung raus, neues
Erdgas-Brennwertgerat rein —
mit Warme direkt von den
SWG ist das schnell erledigt.

Seine Heizung zu sanieren, bedeutet automatisch hohe Investitionen und
groBen Aufwand? Nicht unbedingt. Die SWG er6ffnen einen komfortablen

Weg zum modernen, effizienten Brenner: Warme direkt.

Im typischen Haushalt entféllt der GroB3teil der bendtigten

Energie auf die Erzeugung von Warme — im Durchschnitt

89 Prozent. Wer Energie sparen mochte, sollte also zu-

nachst einmal tberpriifen, wie effizient die Heizung

und die Warmwasserbereitung arbeiten. Denn in

den allermeisten Fallen verhei3t eine neue Heiz-
anlage den gréBten Sparerfolg. Michael Résner
von den SWG kennt den Grund dafiir: ,Rund
90 Prozent aller Heizungen in Deutschland ver-
brauchen mehr Energie, als nétig wére — noch
immer.”

Genau rechnen

Obwohl eine Modernisierung bei fast allen Heizun-
gen sinnvoll ist, die alter sind als 20 Jahre, scheuen viele
diesen Schritt. SchlieBlich wird fiir solch einen Austausch
ein hiibsches Siimmchen féllig. ,Dieses Argument gilt
nicht mehr", ergdnzt Michael Rosner. Zumindest nicht in
GieBen und einem Umkreis von 50 Kilometern. Denn in

10 - elahn 02.2021

diesem Gebiet gibt es Warme direkt — die schlaue Lésung
von den SWG. Hauseigentiimerinnen und -eigentiimer, die
sich fiir Warme direkt entscheiden, sichern sich ein echtes
Rundum-sorglos-Paket ohne Wenn und Aber. Denn Wérme
direkt heif3t, fertige Warme zu beziehen, statt eine eigene
Heizung zu betreiben. Und genau dieser entscheidende
Unterschied birgt jede Menge Vorteile. Ein ganz wichtiger:
Die hohe Investition fallt ersatzlos weg. Wéirme-direkt-
Kundinnen und -Kunden zahlen bequeme, festgelegte
monatliche Raten — ohne Preissteigerung iiber die kom-
plette Laufzeit hinweg. Die schlieBen alles ein, was mit dem
Gerédt an sich und dessen Betrieb zusammenhéngt: also
Planung, Installation, Wartung, mégliche Instandsetzun-
gen sowie die Kosten fiir den Schornsteinfeger. Die Warme
selbst rechnen die SWG nach dem tatsdchlichen Verbrauch
ab. Ein Verfahren, das fiir groBtmégliche Transparenz sorgt.
Neben den gut kalkulierbaren monatlichen Kosten punktet
Wérme direkt mit seinem Komfort-Plus. Denn die SWG
kiimmern sich um buchsté&blich alles, was fiir den sicheren



SERVICE

NACHGEFRAGT

Welche Vorteile bietet ein SEPA-Mandat?

Zugegeben — in Pandemiezeiten treten die Vorteile einer Zahlung per SEPA-Mandat besonders offen
zutage. Aber auch wenn es nicht mehr gilt, die Kontakte zu Mitmenschen auf das ndtige Minimum zu
reduzieren, spricht vieles fiir dieses Verfahren. Allen voran der Komfort. Denn wer ein SEPA-Mandat
erteilt, zahlt immer rechtzeitig und muss sich um nichts kiimmern. Bequemer geht es nicht. Dar(iber
hinaus bietet das Verfahren Sicherheit. So lassen sich eventuell falsch eingezogene Betrdge problem-
los zurtickholen. Ublicherweise gentigt ein Anruf bei der Bank. Wer allerdings eine zu hohe Rechnung
per Uberweisung oder mit einer Barzahlung begleicht, sieht sich mit deutlich mehr Aufwand konfron-
tiert, um den Fehler zu korrigieren. Stichwort: Anruf. Wer den SWG ein SEPA-Mandat erteilt hat und in
einen Liquiditatsengpass gerat, muss keine Angst haben, dass die SWG einfach weiter Geld abbuchen.
Auch in einem solchen Fall reicht ein kurzes Gespréch am Telefon, um das Problem offen zu besprechen.
Ublicherweise lassen die SWG das Mandat ruhen und suchen mit den Betroffenen nach einer praktikab-
len und zumutbaren Lésung.

Tanja Adams
Kunden-Services

und effizienten Betrieb notig ist. Sie vereinbaren Termine
fir die regelmaBige Wartung und mit dem Schornstein-
feger — natiirlich immer in Abstimmung mit ihren Kundin-
nen und Kunden. Und sollte wider Erwarten die Heizung
trotzdem einmal den Dienst quittieren, genligt ein Anruf
bei den SWG und die Stérung wird behoben. Diesen Service
gibt es Uiber die gesamte Vertragslaufzeit von iblicherweise
15 Jahren. Das Thema Heizen ist also langerfristig geklart.

5 Schritte b
Zur neuen
Heizung

Warme direkt ist ein cleverer ' !
Weg zur neuen Heizung. Denn dank des

Rundum-sorglos-Konzepts kommen Saniererinnen und

Sanierer in nur fiinf Schritten zum Ziel:

Richtig Energie sparen

Wérme direkt ist eine wirklich smarte Alternative zur
eigenen Heizung. Aber nicht nur das. Denn von der schlau-
en Dienstleistung profitieren nicht nur Kundinnen und
Kunden, sondern auch die Umwelt - die modernen Erd-
gas-Brennwertgerdte, wie sie im Rahmen der Dienstleis-
tung eingebaut und betrieben werden, sparen eine Menge

1. Neue Heizung notig? pie Entscheidung fiir eine
neue Heizanlage ist der erste Schritt in Richtung komfortables
und sicheres Heizen. Die Energieberatung der SWG hilft gern bei

Kohlendioxid ein. Die Faustregel lautet: Je neuer eine Hei-
zung, desto effizienter arbeitet sie. HeiB3t also, sie verbraucht
weniger Primédrenergie und verursacht folglich weniger
CO,. Abhéngig vom Alter der ersetzten Anlage und dem bis-
lang genutzten Brennstoff liegt die Einsparung schnell bei
25 Prozent —in einigen Fallen auch deutlich dartiber.
Wichtig zu wissen: Warme direkt ist durch und durch
regional. Bei der Vergabe der Auftrage arbeiten die SWG
eng mit der Innung fiir Sanitér-, Heizungs- und Klimatech-
nik GieBen zusammen und unterstiitzen so Fachbetriebe
aus der Region. ,So erreichen wir nicht nur maximalen
Komfort fiir unsere Kundinnen und Kunden. Wir sorgen
dariiber hinaus auch fiir kurze Wege und halten die Wert-
schépfung in der Region®, betont Michael Rosner.

Fazit: Hinter Wirme direkt verbirgt sich ein Rundum-
sorglos-Paket. Die Dienstleistung ist die ideale Méglichkeit,
zu einer neuen Heizung zu kommen, ohne Tausende Euros
in die Hand nehmen zu miissen. Dar{iber hinaus leisten alle,
die Wérme direkt nutzen, einen Beitrag zum Klimaschutz.
Ebendies macht daraus ein echte Win-win-win-Situation.

Fragen.

2. Termin vor Ort mit anschlieBender Planung und
Kalkulation. Nachdem Experten die Situation vor Ort bewertet
haben, unterbreiten die SWG ein individuelles Angebot.

3. Auftrag an die SWG. ist der Vertrag unter-
schrieben, miissen sich Kundinnen und Kunden um nichts mehr
klimmern. Die SWG erledigen alles Weitere.

4. Einbau der neuen Heizanlage. pie Hand-
werker des Innungsbetriebs fiihren alle nétigen Arbeiten durch.

5. Einweisung und Inbetriebnahme. nach
der Installation bekommen alle Kundinnen und Kunden eine
umfassende Einweisung in das neue Gerat. Ab jetzt heiBt es nur
noch: am Ventil drehen und sich wohlfiihlen.

Interesse? Dann vereinbaren Sie gleich einen
Termin fur Ihre individuelle Heizungslésung:

energieberatung@stadtwerke-giessen.de
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BUS UND BAD

Genaue Ana
fur ein besse

ysen

Fur die Planung des Nahverkehrs setzen die Stadtwerke
Giel3en seit rund einem Jahr auf Big Data und kunstliche
Intelligenz. Davon profitieren auch die Fahrgaste.

Schon vorab zu wissen, ob ein Bus eher voll ist
oder ob sehr wahrscheinlich nur wenige Men-
schen darin fahren, kann sehr hilfreich sein.
Nicht nur dann, wenn ein Virus ausreichend
Abstand gebietet. Denn wer etwa mit dem Bus
zum Shoppen in die Stadt fahrt und danach
bepackt den Heimweg antritt, freut sich natur-
gemdl tiber einen freien Sitz und ausreichend
Platz fir seine Taschen. Ein neuer Service der
Stadtwerke GieBen ermdoglicht es, eine solche
Einkaufstour schon im Vorfeld und speziell im
Hinblick auf das zu erwartende Platzangebot
im Bus zu planen.

Smarte Aufbereitung

Diese durchaus nitzlichen Informationen
gewinnen die SWG aus rund 378 Millionen Ein-
zeldaten, gesammelt in {iber 790000 Fahrten.
Und téglich werden es mehr. ,All diese Daten
allein helfen uns aber noch nicht weiter”, weif3
Jorg Klein, bei den SWG fiir die Verkehrs-
planung zustdndig. ,Nur ihre intelligente Auf-

bereitung bringt uns und vor allem unsere
Fahrgiste weiter.” Tatsdchlich z3hlen die
SWG bereits seit 2018 mit speziellen Sensoren,
in welchem Bus sich wie viele Personen aufhal-
ten. Genug fUr die schlauen Algorithmen, um
relativ genau vorherzusagen, wann eine Linie
stark oder weniger stark frequentiert ist. Eben
dieses Wissen stellen die SWG jetzt ihren Fahr-
gasten auf ihrer Website zur Verfiigung - in
Form einer tibersichtlichen Matrix. In ihr wer-
den alle Buslinien und die Tageszeiten ange-
zeigt. Anhand einer Farbskala kénnen Fahr-
giste die prognostizierte Auslastung ablesen
und - falls die Zeit eine untergeordnete Rolle
spielt — einen Bus wahlen, der genug Platz
bietet. Das sorgt entweder fiir mehr Komfort
oder auch fiir ausreichend Abstand, wenn es
wieder nétig werden sollte.

Nach der vollstdndigen Umstellung auf prak-
tisch CO,-neutrale Erdgasbusse vor etwa zwei
Jahren sind die SWG erneut ganz vorn dabei,
wenn es gilt, den OPNV mit smarten Lésungen
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'es Angebot

zukunftsfahig zu machen. Und die Verbesse-
rungen, die dank der Auswertung der zahlrei-
chen Daten mdglich werden, sollten die CO,-
Bilanz mittelfristig noch einmal positiv
beeinflussen. Denn natiirlich nutzen die Ver-
kehrsplaner der SWG ihre neu gewonnenen,
detaillierten Kenntnisse, um den Fahrplan zu
optimieren oder die Wagengro3e dem Bedarf
anzupassen. All dies macht den Nahverkehr
attraktiver. Wenn das OPNV-Angebot stimmt,
lassen mehr Menschen das eigene Auto ste-
hen’, ist Jorg Klein tiberzeugt. Und genau das
senkt den CO,-AusstoB in der Region.

Noch mehr kiinstliche Intelligenz

Hinter den inzwischen verfiigbaren Auslas-
tungsprognosen steckt das Programm Vectura
Analytics, das die SWG zusammen mit Experten
des Beratungshauses Brodtmann Consulting
entwickelt haben und das auch andere Ver-
kehrsbetriebe nutzen koénnen. Besonders
erwahnenswert: Bei der Arbeit am Prototypen
des Programms ergab sich schnell, dass kiinst-
liche Intelligenz auch an anderer Stelle das
Nahverkehrsangebot entscheidend optimieren
kann. Deshalb holten sich die Partner den
Rhein-Main-Verkehrsverbund ins Boot, der die
GieBener Daten in seine verbundweite Auslas-
tungsprognose miteinflieBen lasst. Gemeinsam
starteten die Beteiligten NVProVi. Vom
Bundesministerium fiir Verkehr und digitale
Infrastruktur im Rahmen der Forschungsinitia-
tive mFund gefordert, soll das Projekt kléren,
wie aufbereitete Echtzeitdaten das Nahver-
kehrsangebot attraktiver machen. Die in Gie-
Ben bereits eingesetzte Teilanwendung lasst
allerdings schon jetzt vermuten, dass die Digita-
lisierung des Verkehrssektors eine wichtige
Rolle fiir die Verkehrswende spielen kann.

Die Auslastungsprognosen finden sich
unter: www.stadtwerke-giessen.de/
busauslastung
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Nach mehr als einem Jahr Zwangspause bieten die
GieBBener Bader wieder Schwimmkurse fur Kinder an —
zusammen mit ihrem Partner, der DLRG.

Corona hinterldsst Spuren. Eine davon: Prak-
tisch ein ganzer Jahrgang konnte wegen ge-
schlossener Bader nicht schwimmen lernen.
Um diesen Missstand zu beheben, haben die
GieBener Bader ihr Schwimmkursangebot
erweitert. Damit noch mehr Kinder lernen,
wie sie sich sicher im Wasser bewegen kén-
nen, arbeiten sie mit der DLRG GieBen zu-
sammen. ,Die ehrenamtlichen Kolleginnen
und Kollegen machen einen tollen Job in der
Schwimmausbildung. Deshalb stellen wir
ihnen gern zusdtzliche Zeiten im Hallenbad
Ringallee und im Westbad zur Verfiigung. Auf
diese Weise kénnen wir gemeinsam die ange-
wachsene Nachfrage schneller befriedigen®,
begriindet Uwe Volbrecht, Leiter der GieBener

Bader, die Kooperation. Und das Angebot ist
noch nicht komplett. Wenn es das Virus zu-
lasst, werden die GieBener Bader weitere Kurse
starten — auch solche fiir Babys und Kinder, die
eines der verschiedenen Abzeichen erschwim-
men mdchten. Wann genau diese Kurse begin-
nen, héngt jedoch entscheidend vom Wetter
ab. ,Solange die Freibdder gedffnet sind, brau-
chen wir unser Personal vor allem dort", er-
klart Uwe Volbrecht. Doch nach dem Ende der
Freibadsaison konzentrieren sich die Fachkraf-
te verstarkt darauf, Kindern das Schwimmen
beizubringen. Es lohnt sich also, regelmaBig
einen Blick auf die frisch iiberarbeitete Web-
site www.giessener-baeder.de zu werfen. Hier
wird das Kursprogramm sténdig aktualisiert.

Schwimmkurs
buchen

Grundsatzlich gilt: Alle Kurse —
gleich von welchem Anbieter —

laufen Uber zehnmal 45 Minuten
und kosten 120 Euro.

GieBener Bader, jeweils zwei

Termine pro Woche

e 1. November bis 1. Dezember,
montags und mittwochs, jeweils
15 Uhr

e 2. November bis 3. Dezember,
dienstags und freitags, jeweils
15 Uhr

o 3. November bis 4. Dezember,
mittwochs 16 Uhr und samstags
9 Uhr

Diese Kurse finden im Hallenbad

Ringallee statt.

Anmeldung unter:

www.giessener-baeder.de/

kurse

DLRG GieBen, jeweils ein Termin

pro Woche

e 1. September bis 3. November,
mittwochs 19 Uhr, im Hallenbad
Ringallee

e 5. September bis 8. November,
sonntags 14 Uhr, im Westbad

Anmeldung unter:

giessen.dlrg.de/mitmachen/

anmeldung

Endlich wieder in die Sauna

Zugegeben — verglichen mit anderen Folgen der Corona-Pandemie ist die voriiber-
gehende SchlieBung der Sauna ein Luxusproblem. Trotzdem freut sich das Well-
nessteam der GieBener Bader dariiber, endlich wieder Gaste empfangen zu dirfen.
Noch gilt es zwar, das stenge Hygienekonzept einzuhalten. Aber wer sich rechtzeitig
um einen Termin bemiiht, sollte einen Platz zum Entspannen finden.

Selbstverstandlich kann heute niemand seriés abschatzen, wie sich die Situation
entwickelt. Deshalb informieren die GieBener Bader stets hochaktuell, ob gedffnet
ist und wenn ja, welche Regeln gelten. Es erweist sich also immer wieder als sinnvol,

Weitere Infos, etwa die Offnungszeiten, gibt es unter:  auf www.giessener-bader.de vorbeizusurfen und sich zu informieren. Hier lasst sich
www.giessener-baeder.de/saunaoeffnung dann nattirlich auch gleich ein freier Slot fiir den Saunabesuch buchen.
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DRACHENHOHLE

Ein Bild sagt

... als tausend Worte. Deshalb
malen die Menschen schon
seit Urzeiten. Ganz verschie-
dene Bilde mit ganz unter-
schiedlichen Mitteln.

Ob in einem schweren Rahmen im Museum,
als Graffiti an einer Hauswand oder selbst
gemalt auf dem A3-Zeichenblock: Von Men-
schenhand angefertigte Bilder begegnen uns
eigentlich jeden Tag. Und alle sind anders. Es
gibt sehr alte, aber auch ganz neue. Riesen-
groB3e und winzig kleine. Manche Bilder zeigen

enr...

Tiere, Landschaften oder Menschen. Auf ande-
ren wiederum ist kein echter Gegenstand und
auch kein Lebewesen zu erkennen, sondern
ein Durcheinander aus Farben und Formen.

Fels statt Papier

Die éaltesten Bilder der Welt entdeckten For-
scher in Hohlen auf der ganzen Welt. Gemalt
haben sie Menschen, die in der Eiszeit gelebt
haben - vor iiber 35000 Jahren. Diese wohl
ersten Kiinstler zeichneten das, was sie jeden
Tag erlebten. Deshalb sind oft Tiere abgebildet.
Genauer gesagt, die Tiere, die sie gejagt haben,
etwa Wildpferde, Hirsche oder Mammuts.
Weil es noch kein Papier gab, bemalten die
Steinzeitmenschen einfach die Wande der
Hohlen, in denen sie wohnten. Die Farben stell-
ten sie aus Kohle, Knochen oder Tonerde her.
Und statt eines Pinsels nutzten sie meist ihre
Finger und Hande. Manchmal nahmen sie die
Farben auch in den Mund und verspriihten sie
mithilfe eines Blasrohrs.

Von der Steinzeit bis heute haben die Men-
schen unglaublich viel gelernt. Unter anderem
auch, wie sie nach und nach besser und de-
taillierter malen kénnen. Folglich entstanden
immer eindrucksvollere Kunstwerke. Im Zwei-
stromland und im alten Agypten verzierten
riesige Gemalde ganze Palaste. Erst spater be-
gannen die Kiinstler, auf Holz, Papier oder Lein-
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DRACHENHOHLE

|

\ -
wand — das ist ein spezieller Stoff, der in einen :
Rahmen gespannt wird -, zu malen. Lange :.?“'H
Zeit zeigten die Bilder hauptsachlich religise 7
Motive, etwa Szenen oder Personen aus der o5 .-'F
Bibel. Sie schmiickten Wande und Decken in A e I
Kirchen und Seiten von Biichern. J,
Vor etwa 500 Jahren entdeckten die Kiinst- 1
lerinnen und Kiinstler die Natur wieder. Mit Was br\aUCht eln
dem Ziel, das, was sie sahen, so genau wie mog-

lich abzubilden. Sie zeichneten beeindrucken- M a ﬂ e n u m e I n Ku n St -

de Portrats — so heiBen Bilder, auf denen vor P
allem das Gesicht eines Menschen zu sehen K h 't “

ist. Aber auch tolle Landschaften. Etwas spa- Wer erzus e en'
ter begannen manche damit, in ihren Bildern
zu zeigen, wie sie sich fiihlten. Es entstanden
farbenfrohe, helle Bilder in fréhlichen Zeiten
oder eben diistere und dunkle, wenn sie traurig
oder wiitend waren.

Studio

gital, HEMARAT, V

Richtige Beriihmtheiten

Einige Bilder groBer Maler sind auf der ganzen
Welt bekannt. Zum Beispiel die ,Mona Lisa"
von Leonardo da Vinci. Diese Kunstwerke sind
nicht nur berithmt, sondern auch richtig wert-
voll. Das aktuell teuerste Gemaélde der Welt
stammt tibrigens auch von Leonardo: Sein Bild
,Salvator Mundi* wurde 2017 fiir rund 379 Mil-
lionen Euro verkauft. Aber eigentlich spielt
der Preis keine Rolle. Wichtig ist nur, dass ein
Kunstwerk seinen Betrachtern gefallt.
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GEWINNSPIEL

WARME DIREKT -
NEUE HEIZUNG ZUM
MONATLICHEN FESTPREIS!

ganz ohne hohe Anschaffungskosten. Warmekomfort und Service all inclusive. Stadtwerke Gieben
www.stadtwerke-giessen.de/waermedirekt SWE

Gewinnspiel

) : ) ; o Riicktritt—y ostfrie- [ ¥ ¥ | griechi-| Segel |pyf- Y
Losen Sie das Kreuzwortratsel und gewinnen Sie diesmal: mnes sische Echt}?]r zusam- o bvor-
. . . onar- uch- men- .
1. Preis: Bosch Professional Akku-Schlaghohrschrauber GSB 18V-21 mit chen Insel stabe | binden [ichtung
Zweitakku, Zubehor und Box im Wert von 185 Euro Saug- \
2. Preis: Bosch Professional Akkuschrauber GSR 12V-15 mit Zweitakku, wurm [
Zubehdr und Tasche im Wert von 165 Euro - i
i } ; Staat in nitialen
3. Preis: Bosch Akkuschrauber IXO mit Zubehdr und Aufbewahrungsbox Siid- ﬁneaslers
im Wert von 45 Euro r 6 3 amerika Gauguin
............................................................................. 5 Teil des feier- Spach-| Y
. : . ' Mittel- liche tel-  p
Schicken Sie uns Ihr Losungswort per Postkarte mit Absender an: meers Amtrs]- masse ) 8
. . tracht
Stadtwerke GieBen, Abteilung 13, LahnstraBe 31, 'y
35398 GieBen, per Fax an 0641 708-3127 Ausrede p-
oder per E-Mail an elahn@stadtwerke-giessen.de 7
............................................................................. . altnor- Fremd- Gewandt-
disches wortteil: heit im
. . Schrift- it, zu- Beneh-
Einsendeschluss ist der 31. Oktober 2021. zéicrr']en Qf.;m;“en 1 5 pene
Teilnahmeberechtigt sind nur Personen, die 18 Jahre oder dlter sind. Eine Barauszahlung ist L ein Kose- \
nicht moglich. Der Rechtsweg ist ausgeschlossen. Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter der SWG Léngen- wort
diirfen nicht teilnehmen. Daten werden nur zum Zweck der Auslosung verarbeitet, nicht an maf3 fur
Dritte weitergegeben und nach der Verlosung geldscht. Die vollstandige Datenschutzerklarung 9| (Abk.) Vater
finden Sie unter www.stadtwerke-giessen.de/datenschutz Explo- \
sionsge-p
LOSUNG r rdusch 4
Kose-
name wurm-
e. span. stichig
1 2 3 4 5 6 7 8 9 Konigin

16 - elahn 02.2021



